
Några av tidernas bästa skid- och snowboardåkare hoppade rakt in på Stockholms
Stadion på modulställning, en lördag i mitten av november. Cirka tusen ton ställnings-
material hade gått åt för att bygga världens högsta ställningsbacke. För andra året i rad
arrangerades Winter Jam mitt i huvudstaden.

Idén med WinterJam är att lyfta Snowboardsporten rakt in
i ”finrummet”, enligt arrangören Ulf Mård. Genom att 
placera tävlingen i storstaden ska fler få möjlighet att ta
del av den. Det här har krävt en hel del. Hoppbacken, som
är drygt 30 meter, byggdes utifrån och in på arenan och
gick över mur, befintliga läktare och gräsplan. Därtill till-
verkades en ansenlig mängd konstgjord snö.

Bättre i år
Målet var att den vidunderliga rampen skulle vara bättre i
årets upplaga än i fjolårets. 
Både transition och landning gjordes något längre, allt för att
hoppet skulle kännas så likt ett riktigt backhopp, som möjligt.
– Det här var en av de bästa de sett i backväg, säger Janne Norberg från Extrem Events, som
ligger bakom byggandet. Även om de hade ritningar, så fick mycket konstrueras på plats.
Västeråsaren David Ny, som är expert på konstruktioner av ramper och halfpipes, står för utform-
ningen. Han menar att det främst är fart och landning som rampbyggaren måste tänka på.

Av Layherställning
Förutom backen så var scen, domartorn och
alla provisoriska byggnader skapade av layher-
ställning, allt för att arrangemanget skulle bli
så lyckat som möjligt.  
Janne Norberg tror att konstgjorda backar är
framtidens melodi. Van som han är vid extrema
byggen med våra ställningssystem, säger han:
– Allt är möjligt.

Högaktuellt

Sid 7 Sid 7 Sid 8
Väderskyddad
ponton-
verkstad.

Pulsen på 
Kjell Are.

Bygg ditt
eget peppar-
kakshus.

Läs mer på sidan 2 

Läs mer på sidan 3 

Läs mer på sidan 6 

Ny säljare i Norrland ser fram emot
att möta dig! 

Torrt bygge sparar pengar.

Kedertak uunnværlig ved bygging
av skole i heltre. 

Nr 9 – December 2007

Information till kunder, medarbetare och partners

Lyckade hopp i världens högsta
modulställningsbacke

A Janne Korpi, in action!
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g Vilka klappar göms inunder granen,
ganska många troligtvis till barnen.
Ett dataspel till storasyster,
hennes ögon får en särskild lyster.
Batman-dräkten är till lillebror 
och han genast i den bor.
Far en Layherställning helst vill ha,
för att säkert måla huset bra.
Mor föredrar ett väderskyddssystem 
så hon slipper sina soleksem.
Vad tomten än i säcken har
kan glädja alla och en var.
Julefriden sänker sig i varje hus
med glädje, värme och tända ljus.

A Den vidunderliga backen färdigställd.
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VD har ordet!

Peter Andersson
VD

En efter en betas kunderna av, allt från
södra Norrland upp till Treriksröset. Norr-
landsdistriktets nye utesäljare Mikael
Öberg har definitivt inte legat på latsidan
sedan han tillträdde tjänsten den första
oktober. Målet är att så många som möjligt
ska få ett besök inom en femveckorsperiod.

Trots att han är så pass ny på tjänsten har
han redan hunnit med massor, tack vare
rigoröst planerande innan tillträdet. Det var
mycket att ordna. Främst var det hjälpmedel
som införskaffades till det ambulerande kon-
toret; bilen. I snitt har fyra kunder om dagen
fått ett besök av Mikael Öberg och 600 mil
har han hunnit avverka, tre veckor in på det
nya arbetet, för här är avstånden stora.
– Jag har hittills hunnit med Gävleborgs län
och nu kör jag vidare mot Västernorrland,
säger Mikael Öberg.

Stormtrivs
Vid denna tidnings pressläggning har du tro-
ligtvis hunnit få ett besök av denna glada
friska fläkt. Om inte, har du något att se fram
emot. Han tycks verkligen stormtrivas på sin
nya tjänst.
– Det känns jättebra. Jag gillar att träffa
människor. Här får jag verkligen möjlighet att
utvecklas.
Kanske du redan har hört talas om Mikael
Öberg, då han sedan 2004 har varit en av
våra innesäljare.
– Tidigare fungerade jag som en stöttning i
affären. Nu har jag istället ansvaret och får
vara ansiktet utåt.
Den förändringen ser han bara som positiv.
Han berättar om personer som han har haft
en relation till, efter flera års samtal och hur
märkligt det kan vara när relationen måste
byggas om igen, på ett nytt sätt ”in real life”,

fast parterna egentligen känner varandra.

Kundens bästa
Än så länge har Mikael inte stött på några
särskilda överraskningar på den nya tjän-
sten, utan allt har flutit på tack vare den
goda planeringen. Just egenskapen ”att
tycka om att planera” är något han har märkt
att han kommer att ha stor nytta av fram-
över. Han räknar upp några andra egenska-
per han har, som är till gagn för kunderna:
– Jag är noggrann som få, jag bryr mig om
den enskilda affären och ser alltid möjlighe-
ter. Vad som är bäst för kunden är viktigt!
Av Mikael Öberg får du hjälp med att välja
rätt ställningssystem, god vägledning samt
support och ett mervärde till din investering.
– Närheten till kunden är viktig, det skapar
trygghet. Jag kan ju alltid rycka in akut, när
jag finns på plats, säger han.

Det viktiga mötet
Insiktsfullt berättar han om hur betydelse-
fullt själva mötet är, något som han saknade
som innesäljare.
– När de mjuka värdena, säljaren, knackar
på dörren då får köparen en större känsla för
vad han har handlat. Själva besöket ger ett
mervärde, säger han filosofiskt.
Nu när Mikael Öberg har bytt ut basen i sitt
liv från Upplands Väsby, där han tidigare
bodde på heltid, mot Härnösand, har han
ändå en fot kvar i det gamla livet. Periodvis
kommer han att bo i sin gamla lägenhet med
sina barn, men har då ändå nära till Gävle-
delen av distriktet. Han känner sig lika hem-
tam på båda bostadsorterna.
– Vi hade sommarstuga i Härnösand, så jag
har varit här mycket, berättar han. Välkommen
att kontakta Mikael Öberg. Mobilnumret är
0709-13 29 16. ■

Omsorgsfull utesäljare ger dig i Norrland trygghet 

A Mikael Öberg, vår nya utesäljare i norr, trivs både med nya jobbet och med sin nya hemort; Härnösand.

Så var ännu ett år till ända. Det är otroligt
vad fort tiden går. Ännu fortare känns det
också som att den flyger förbi när mycket
intressant händer. För precis så skulle jag
vilja summera året. Det har varit fantas-
tiskt spännande och händelserikt. 

Försäljningen har fortsatt peka uppåt vil-
ket är ett tecken på hur bra det går för hela
branschen, ja kanske för hela samhället.
När våra kunder har vind i seglen, då mår
vi bra. För det är ju det som är ett av våra
mål, er framgång.

Nya landvinningar
Stärkt av våra framgångar gör vi ständigt
nya landvinningar på produktsidan, allt för
att underlätta din ställningsvardag. Det
bästa av allt: baserat på existerande mate-
rial utvecklar vi ytterligare användnings-
möjligheter. Då vet du att du alltid får ut
mesta möjliga av din investering. Mer om
våra nya produkter kan du läsa på sidan 4 .
Där berättar vi om vilka nyheter som visa-
des upp på årets stora internationella
mässa i München, Bauma.

Årets höjdpunkter
Att delta i olika mässor har varit några av
årets höjdpunkter. Här träffas branschfolk
och de är en bra plats för att få en god upp-
fattning om behoven i branschen. På Bygg
Reis Deg märkte vi ett ökat intresse för
väderskyddsprodukter. Det är kanske inte
så konstigt med tanke på det blöta väder
som sommaren 2007 bjudit på. Andra orsa-
ker är förstås också att produktutvecklingen
gått framåt. Vårt Plastkassettak är verkligen
revolutionerande, med sin låga vikt och goda
hanterbarhet, så att även mindre företag
enkelt kan jobba torrt. Jag kan lugnt konsta-
tera att det inte finns något dåligt väder
längre med Layher Väderskydd.

Positiv marknadsutveckling
Vi tror på en ihållande positiv marknadsut-
veckling framöver och i Tyskland har man
beslutat att bygga ytterligare en fabrik för
att tillgodose den stora efterfrågan på våra
produkter. Nu ska vi alla förhoppningsvis få
fira en lugn och stämningsfull jul för att
med nya krafter möta det nya året.

Tack alla kunder, partners och med-
arbetare för året som gått. En riktigt God
jul och ett Gott Nytt år
önskar jag er alla, så ses
vi igen 2008.



En villa i Sollentuna ska byggas på med en
våning. Tack vare vårt smarta patenterade
plastkassettak kan byggfirman JL Cardells
jobba torrt hela vintern.
– Tid är pengar, nu sparar vi både och,
säger Peter Bordevik, en av ägarna till 
JL Cardells.

I våras investerade han och kompanjonen
Joel Cardell i aluminiumramställning. Efter
en blöt väderperiod bestämde de sig för att
dessutom köpa tak.
– Vi valde Layher Plastkassettak eftersom
det är enkelt att montera, berättar Peter
Bordevik. Han är mycket nöjd med köpet.
Första monteringen gick ganska lätt tack
vare monteringsanvisningarna. Nu när de
har gjort det en gång kommer nästa att gå
ännu lättare.
– Vi kommer att montera på ett lite annat
sätt nästa gång, nu när vi vet hur det går till.
Därför ska vi köpa ytterligare stag och köra
med 2,57 meters fack, säger han.

Färre fuktskador
Enligt Peter Bordevik är det bästa med
plastkassettaket att det minimerar risken för
fuktskador och att det både är ett lättarbe-
tat och smart system. Med det klimat vi
lever i här i Norden borde det vara vanligt
med väderskydd.
– Tidigare var det för dyrt och för otympligt
för små företag att köpa tak, men med ett
sådant här system är det annorlunda.
Målande berättar han om regniga dagar på
byggen utan tak med maskiner som ändå

måste köras. Då förlorar firmorna verkligen
pengar när byggnadsarbetarna snabbt
måste upp och ner med presenningar. Kall
väderlek är också ett bekymmer, då går
ingen på full fart när iskalla händer måste
värmas upp. 

Störst och bäst
Varför valde då JL Cardells från början just
en Layherställning? Peter Bordevik hade
aldrig hört talas om Layher, men hade fun-
derat ett tag på att köpa ställning. Av en
slump gick han förbi ett bygge med ställ-
ningar, när han skulle till en kompis. Han
gick fram och tittade på etiketterna. Det
stod Layher på dem.
– Jag tyckte att ställningarna såg så bra ut
så jag gick in och kollade på nätet. Det var
fina bilder på hemsidan och jag fick uppfatt-
ningen att Layher var störst och bäst. Det

var ju det jag ville ha, säger han.
Har vi då levt upp till de höga förväntning-
arna? Absolut, är hans åsikt.

Ingen stress
Byggfirman JL Cardells har nu funnits i cirka
ett och ett halvt år. De är tolv personer totalt
och förutom att bygga villor blir det mycket
caféer och butiker.
Bygget i Sollentuna har inget tidsbestämt
slutdatum. Beställaren är en kompis så ingen-
ting stressas fram. Villan som är ett funkishus
är nu alltså inklädd i ramställning med tak.
Likt trolleri kommer den att vara dubbelt så
hög när den sedermera kläs av. Plast-
kassettaket sitter på högsta punkten cirka två
meter över det nya taket som byggs inunder.
Nu kan alla byggarbetarna koncentrera sig
fullt ut på sina arbetsuppgifter, eftersom
ingen behöver bekymra sig om vädret. ■
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Torrt bygge sparar pengar

A Väl inklätt och skyddat av de patenterade plastkassetterna blir huset högre. Ramställning i aluminium skymtar bakom.

I december månad får
vi ett efterlängtat till-
skott. Då börjar vår
nye tekniska chef, 
Per Hammar, hos oss. 
Vi hälsar dig, Per,
hjärtligt välkommen
och hoppas att du ska
trivas. 

Några snabba frågor till Per!

När börjar du på Layher?
– Den tionde december. 

Vad kommer du att jobba med?
– Jag kommer att sitta med i ledningsgrup-
pen. Dessutom kommer jag att bygga upp
och vidareutveckla den tekniska avdelningen.
En viktig uppgift blir också att öka samarbetet
med marknadssidan, det vill säga, ge mer 
teknisk support mot säljarna. 
Att fördjupa kontakterna med moderbolaget i
Tyskland ingår också. 

Var har du jobbat tidigare och med vad?
– Jag är utbildad maskiningenjör från KTH. 
I början av 2000-talet jobbade jag på Scan-
pump med omrörare, som applikationsingenjör.

Därefter har jag haft olika tjänster som tek-
nisk säljare, senast på Jens S Trans-
missioner. Således har jag hela tiden rört
mig inom verkstadsindustrin.  

Hur känns det att börja på Layher?
– Det ska bli riktigt kul! 

Har du någon erfarenhet av ställnings-
system?
– Nej, ingen alls faktiskt. 

Ny medarbetare

A Per Hammar, ny teknisk 
chef.



Lönsamhet i ställningsbyggnation beror på
många faktorer. De viktigaste, som påver-
kar effektiviteten, är vikten på materialet
som ska transporteras, och antalet kompo-
nenter som måste förflyttas. Det är dessa
faktorer som Layher har siktat in sig på
med de nya produkterna.  

Fiproplattformen har med sina 3,07 meter
långa sektioner viktfördelar på mer än 5
kilo jämfört med robustplattformen. Det
motsvarar 22 procent, det vill säga nästan
en fjärdedel av robustplattformens vikt.
Dessutom är fiproplattformen styv och har
en yta med hög friktion även när den är
blöt.

Modulramen, den senaste innovationen i
vårt modulkoncept ger dig oöverträffade
fördelar i monteringsarbetet. Istället för att
sätta ihop två spiror och en u-tvärbom så är
det bara att sätta fast ramen och du sparar
värdefull tid. Eftersom du kan montera de
lättviktiga skyddsräckena utan verktyg så
sparar du ännu mer tid.

Det lättviktiga Plastkassettaket kombine-
rar fördelarna med kassettak och kedertak.
Monteringen är särskilt snabb tack vare de
förstyvande delarna med snabbfästen.
Plastkassettaket är genomskinligt och
väger endast 13 kg/m2. Fackverksbalkar i
aluminium, från det vanliga sortimentet,
används som takbalkar. Taket kan monte-
ras med kran eller för hand.

Karaktäriserar Layher
Det är den här taktiken som karaktäriserar
Layher som företag. Baserat på existerande
material utvecklas ytterligare användnings-
möjligheter. Nyheterna är kompatibla med
de befintliga systemen. På så sätt bevaras
värdet på delarna samtidigt som deras
användningsområden ökar ytterligare.

Ytterligare nya produkter

Sparklist i stål
Efter att sparklister i stål har introducerats
har trä bannlysts inom industriell ställnings-
konstruktion. Det minimerar brandrisken.
Stålsparklisten är stadig och hållfast. Smuts
kan dessutom inte ansamlas inuti sektio-
nerna. Sidoskydden av plast skyddar mot ska-
dor och ser till att sparklisten har direktkontakt
med plattformen utan något spel. De längsgå-
ende spåren gör att listerna är lätta att stapla
och motverkar glidning under transport.
Sparklister i stål är kompatibla med Layhers
äldre sparklister. Att bygga med samma 
system är bara nödvändigt i hörn. Enstaka
sparklister kan monteras och demonteras
snabbt och enkelt.

Takfotsram
Den nya takfotsramen eliminerar behovet av
tids- och materialkrävande komponenter och
skapar bästa möjliga förutsättningar för till
exempel murare, plåtslagare och takläggare
invid taköverhäng. Tester har visat att tak-
fotsramar är lämpliga även som fallskydd.

Stödben
I en del fall är det varken önskvärt eller lämp-
ligt att förankra ställningen i fasaden. Då ger
Layhers stödben stadga utan förankringar för
icke täckta ställningar på upp till 6,2 meter.
De lätta och oändligt justerbara stödbenen
går snabbt att montera och ett typgodkän-
nande är redan tillgängligt. Stödbenen måste
fästas på varje ramdel, med hjälp av befintli-
ga låssprintar. Stödplattorna fästs i marken
med markpinnar eller förankringsskruvar om
underlaget är betong. ■
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Höjdpunkter på Bauma

A Modulramen är den nya stjärnan på ställningshimlen.

A Sparklist i stål. 2649.XXX

A Takfotsram. 1718.100

A Stödben. 4032.019 

Layher avslutade Bauma 2007 i
München med ett rekordstort antal
besökare. De nya oöverträffade produk-
terna som visades upp var modulramen,
fiproplattformen och det lättviktiga
plastkassettaket. Dessa tre banbrytare
ger dig ett ekonomiskt ställningsbyg-
gande och en varaktig framgång.
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Layher Tyskland bygger en andra anläggning

Som första tillverkare har Layher Tyskland
fått myndighetsgodkännande för modul-
ställning, enligt reviderade regler. DIBt
(Tyska institutet för byggnadsteknologi)
har skärpt kraven för byggnadsställningar.
Förändringen var nödvändig, bland annat
för att uppfylla den europeiska ställnings-
standarden DIN EN 12811-1, som introdu-
cerades vid årets början. 

Ett av de nya kraven rör systemkonfiguratio-
ner (tidigare kallade sammansättningsvarian-
ter) för standardversioner av fasadställning.
En ny godkännandeform har alltså specifice-
rats. Den är mycket mer långtgående jämfört
med det tidigare kopplingsgodkännandet.

Inga ytterligare kontroller
För att uppfylla myndighetskraven behöver
användaren endast kontrollera att förankringar
med tillräcklig kapacitet kan monteras enligt
föreskrivet mönster. Detta förutsatt att de
verifierade konfigurationerna för standardver-
sionen används. Inga ytterligare kontroller
behövs, vilket är till användarens fördel.

Visar vägen 
Det är viktigt att påpeka att Layhers system-
konfigurationer är verifierade utan diago-
nalstag. Stabilitet parallellt med fasaden
uppnås enbart med hjälp av styvheten i
modulställningens kilkoppling. Det nya god-
kännandet täcker alla komponenter som

behövs för standardtillämpningar. Förutom
kraven på lastbärighet och styvhet för kopp-
lingarna så inkluderas nu också krav på
styvhet för plattformarna i godkännandet.
Genom att, som första tillverkare, ha fått
myndighetsgodkännande i Tyskland, visar
nu Layher sina kunder vägen mot framtida
framgångar. ■

Vi har nu under två år haft en oerhörd till-
växttakt och ett glädjande uppsving i den
inhemska efterfrågan. Det finns ännu
inget som tyder på en avmattning av
Layhers tillväxt. Nu är produktionen igång
dygnet runt, sex dagar i veckan.

För två år sedan hade ingen kunnat tro att
vår tillverkning i det närmaste skulle för-
dubblas på så kort tid. Denna fantastiska
efterfrågan har fullständigt gjort slut på
våra återstående produktionsreserver. Det
är visserligen svårt att göra en prognos på
lång sikt, men vi utgår ifrån att ställnings-
branschen kommer att fortsätta att blomstra.
Detta ställer oss inför en av de största utma-
ningarna i vårt företags historia. För att
klara av den stora efterfrågan och återställa
vår förmåga att alltid kunna leverera, plane-
ras investeringar i maskiner och utrustning
utöver det vanliga. 

Ytterligare anläggning
Utrymmet i den nuvarande anläggningen är
begränsat och de nya produktionsenheterna
är mycket utrymmeskrävande. Vi har därför
beslutat att ta ett stort steg framåt och
bygga ytterligare en anläggning. Efter att ha
beaktat alla skäl för och emot, har valet fallit
på en plats i det närliggande Güglingen, inte

långt ifrån den nuvarande anläggningen.
Hela vår tillverkning av aluminium- och trä-
komponenter kommer att flyttas över till
den nya anläggningen. Huvudanläggningen
i Eibensbach kommer att fokusera på att till-
verka ställningsutrustning av stål.

Optimera materialflödena
Vårt område i Eibensbach delas av en all-
män väg. Det har varit till nackdel för pro-
duktionen. Detta kommer nu att åtgärdas
genom att vägen integreras i företagets
område. Därigenom kommer vi nu att kunna
optimera materialflödena inom företaget än
mer. Först ska vi dock flytta vår godsmottag-
ning för att bereda plats för det ökade anta-
let inkommande lastbilar. Nästa steg blir att
skapa plats för några av de nya produktions-
linjerna, genom att bygga om och bygga ut
i Eibensbach.

Höjdpunkten i utbyggnaden
Höjdpunkten i utbyggnaden är dock uppfö-
randet av en toppmodern anläggning för
varmförzinkning. Tillsammans med den
befintliga förzinkningsanläggningen kommer
den att mer än fördubbla vår förzinkningska-
pacitet. För närvarande svarar externa före-
tag för förzinkningen av nästan hälften av
våra stålprodukter. Detta skapar inte bara

förseningar, utan även betydande trafik-
ökningar, med upp till 100 lastbilar per
vecka. Dessa extra transporter kommer att
minska avsevärt i framtiden.

Ledande innovatör
Under det gångna räkenskapsåret har det
varit svårt att få tag på råvaror och halv-
fabrikat, men nu har situationen förbättrats
avsevärt. För viktiga produkter, till exempel
stålrör, kan vi nu vända oss till ett antal
leverantörer, vilket avsevärt minskar risken
för leveransproblem eller leveransstopp.
Trots de utmaningar vi står inför i tillverk-
ningen, kommer vi inte att försumma vårt
arbete med produktutveckling. Vid årets
Baumamässa i München befäste Layher än
en gång sitt anseende som den ledande
innovatören inom sitt område. 

Kära kunder, i likhet med många av er står
vi inför stora utmaningar. Med våra erfa-
renheter från de senaste tio åren är vi fullt
och fast förvissade om att vi kommer att
klara dem! ■

Skärpta krav på byggnadsställningar



Så er årets utgave av Nordens største
byggmesse, Bygg Reis Deg, over. 
55 037 personer fant veien hit i løpet av
de seks dagene i slutten av september
som messen varte. Layher var selvfølgelig
til stede og fikk stor oppmerksomhet
rundt klassikeren fasadestillas.

De mange som besøkte standen vår viste
også en sterk interesse for værbeskyttelse.
Nå som vi må vente voldsommere vær, er
det kanskje ikke rart at etterspørselen etter
disse produktene øker. Sortimentet hos
Layher er jo også så bredt, med alt fra det
lette plastkassettaket til det stabile stålkas-
settaket, at vi har noe for alle. Også all-
round- og rullestillas samt eventprodukter
var med på utstillingen.

Stor interesse
Denne spennende messen har nå vel femti
år bak seg. Den første ble arrangert på
Festningsplassen på Akershus Festning i
1954. Initiativet ble tatt av Bygningsartikel-
Grossisternes Forening i Oslo. Interessen var
stor allerede den gang, og hele 60 000 per-
soner besøkte messen. Det var etterkrigstid,
og boligmangelen førte til febrilsk byggeak-

tivitet. Selv om hovedformålet med Bygg
Reis Deg var å nå fagfolk, ble det en messe
også for publikum. Slik har det også fortsatt. 

Annethvert år
Arrangørene hadde håpet at årets Bygg
Reis Deg skulle komme opp i samme besøk-
stall som forrige messe, nemlig 61 500. Det
gjorde den ikke. Messen finner sted annet-
hvert år, så du som vil gå neste gang, må
vente til 22. september 2009. Vi synes alltid
det er like givende å møte nye mennesker i
bransjen. Resultatet for oss denne gang ble
både salg og mange nye kontakter. Av erfa-
ring vet vi at en slik messe pleier å gi etter-
dønninger, så nå ser vi fram til å få mange
henvendelser framover. ■

Siden april 2007 har barna i Nardo skole og
barnehage i Trondheim tilbrakt dagene i
midlertidige paviljonger. Der må de være
fram til august 2008, da skolen ska gjen-
oppstå i helt ny skikkelse. Det er et
helt spesielt nybygg i heltre som vok-
ser fram under Layher Kedertak.

– Det er meget uvanlig å bygge på denne
måten, sier Anita Wist i Skanska, som er
entreprenør for byggingen. 
Siden så mye som mulig av skolen blir bygd

i tre, var de nødt til å finne en løsning for å
minimalisere risikoen for fuktighet. Derfor
valgte de kedertak fra oss. 

Helt tørt
Det var StillCom, en av de ledende stillasen-
treprenørene i Midt-Norge, som leverte og
monterte kedertaket. 
– Det er ekstra viktig at bygget er helt tørt
når man bygger konstruksjoner i heltre, sier
driftssjefen i StillCom, Roy Hansen.
Derfor var det ikke noen tvil da de skulle

velge. Roy Hansen forteller at de tidligere
har prøvd andre værbeskyttelsestak, men at
de mener at Layhers system er det klart
beste på markedet. 

Moderne trebyggeri
Trondheim kommune har fra første stund
tenkt at skolebygget skulle være et trepro-
sjekt for å følge opp kommunens ambisjon
om å utvikle moderne trebyggeri. Tre
senteret, Treteknisk og TreFokus har bistått
kommunen og arkitektene i den innledende
fasen. Den ferdige skolen vil bestå av limt-
re, massivtre, trekledninger og tre i interiø-
rer, i kombinasjon med andre passende
materialer. Kedertaket som brukes ved
Nardo skole måler 40 x 80 meter. ■
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Tørre arbeidsplasser etterspurt på gigantmesse

� Nordens største byggmesse, Bygg Reis
Deg i Lillestrøm.

Kedertak uunnværlig ved bygging av skole i heltre

Nå er den her, trykt og klar:
Ny utgave av Monterings-
anvisning for rammestillas.
Du kan også laste den ned fra hjemme-
siden. Bruk monteringsanvisningen når du
monterer fasadestillaset. Den hjelper deg i
ditt daglige arbeid.� Nardo skole og barnehage i heltre beregnes å være ferdig til skolestart.

Monteringsanvisning 
for Rammestillas



Hva synes du om store høyder?
– Jeg har ingen problem med høyde, har
jobbet som stillasmontør i 12 år, både off-
shore og på land.

Hva er det høyeste punktet du noen
gang har vært på?
– Det høyeste punktet jeg har vært på, må
være oppe på flamme bommen på en
plattform i Nordsjøen som heter 24/j, ca
200 meter over havet.

Hva er ditt høyeste ønske 
akkurat nå?
– Mitt høyeste ønske akkurat nå... ikke lett
å svare på.

Hvor høy puls har du?
– Pulsen min er veldig rolig, akkurat nå,
vært litt høyere de siste dagene for å rekke
gi inn pris på et stort takprosjekt.

Fortell om jobben som Salgskonsulent!
– Min jobb som salgskonsulent, er veldig
spennende og utfordrene.
Jeg treffer daglig nye mennesker, med forsk-
jellige behov i form av stillas/inndekking, som
det da blir min jobb å komme med løsninger
på. Dagene består i å avtale møter, skape
interesse for våre unike løsninger, og å være
der for kundene som trenger oss i Layher.
Det beste med denne jobben er at ingen

dager er helt lik, jeg lærer noe nytt hver dag.

Ta gjerne kontakt med  
Kjell Are Pettersen. Mobilnummeret er
+ 47 469 42 512.

HØYaktuelt tar pulsen på ny medarbeider:
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Kjell Are Pettersen
Salgskonsulent

Kronprinsessans guddotter har gjort sin
jungfrufärd. I somras gick briggen Tre
Kronor af Stockholm till sjöss med fyllda
segel på Stockholms Ström. Trots det fort-
sätter byggandet av det stolta skeppet,
med bistånd av en pontonverkstad inklädd
med protectsystem.
Idag är ett femtontal personer sysselsatta med
att färdigställa bland annat inredning. Tack
vare Layher Protectsystem kan känsliga verk-
tyg hållas torra. Det är dessutom smidigt att nå
dem då pontonen, som verkstaden är upp-
byggd på, är placerad alldeles intill skeppet
som nu ligger och skvalpar vid Skeppsholmen.
Stockholmsbriggen är i allt väsentligt kon-
struerad på samma sätt som förlagan; mari-
nens brigg Gladan. På den tiden fick dock
hantverkarna nöja sig med handverktyg. Idag
används modernare elektriska hjälpmedel, där

så är möjligt. Handverktygen är ändå ett måste
vid de noggrannaste passningarna. 

Väl skyddad
Första gången ni läsare mötte fartyget var hon
ännu inte i flytbart skick, kvar på landbacken,
väl skyddad under vårt kassettak. När ponton-
verkstaden med förråd konstruerades 2005
användes taket på nytt och kompletterades
med protectsystem, för att täcka sidorna.
– Vi fick låna en ponton från ett företag som
vi använde till läktare vid sjösättningen. Efter
det låg den bara där. Då kom vi på idén att
använda den till en verkstad, säger Sture
Haglund, Stockholmsbriggens informatör.
Han berättar att de känner sig väldigt nöjda
med vårt system, som har fungerat precis
enligt syftet, som vindskydd och mot oväd-
rets makter. Andra fördelar har varit använ-

darvänligheten:
– Den personal vi har anställd har också
själva kunnat montera, säger Sture Haglund.

Väldigt skickliga
Nu tycks visserligen fartygsbyggarna vara väl-
digt skickliga. De så kallade skeppstimmer-
männen som är anställda i projektet, har
mångårig erfarenhet av det gedigna yrket.
Detta kunnande går cirka trettio år bakåt i
tiden. Det menar Sture Haglund, som berättar
om några fantaster som i slutet av 1960-talet
började fundera över alla gamla övergivna
vrak, som inte längre användes. Så började de
”riva” i dessa kulturarv och bygga på dem. Ett
kunnande växte så småningom fram.
Fartygstypen briggen hade sin blomstrings-
period fram till mitten av 1800-talet. Den var
dock komplicerad och krävde stort manskap,
därför konkurrerades briggarna ut. 

Många kan segla
Mängden manskap är en av orsakerna till att
det just blev en brigg i projektet, eftersom
många aktivt kan delta vid seglingarna.
Inredningen förväntas vara klar till sommaren.
– Då ska vi delta i ett arrangemang i Tallinn
tillsammans med Ostindienfararen Göthe-
borg, säger Sture Haglund. 
Mitt i årets svenska högsommar gjorde Tre
Kronor af Stockholm sin lyckade jungfrutur, i
strålande sol. Det var på dagen 150 år sedan
Gladan sjösattes. Som hedersleverantör 
följer vi nyfiket fortsättningen. ■

Väderskyddad pontonverkstad ger skönhet inombords

A Skeppstimmermännen har nära till verktygen. Tre kronor af Stockholm ligger tryggt 
intill pontonbryggan.



Vad tycker du om höga höjder?
Utsikten är ju alltid fantastisk på höga höj-
der, jag får nog säga både fascinerande
och skrämmande.    

Vilken är den högsta punkten du
någonsin varit på?
Jag vet inte exakt, men jag har varit uppe
i några skyskrapor.

Vad är din högsta önskan just nu?
En semesterresa!! 

Hur hög puls har du?
Det varierar. Vilopulsen är låg medan
arbets- och träningspulsen är hög. 

Berätta om ditt jobb som Marknads-
assistent
Mitt jobb är varierande och roligt. Jag
har mycket kontakter med olika personer,
både internt och externt. Alla möjliga och
omöjliga arbetsuppgifter ska koordine-
ras, vilket är jättekul.  

Sverige

Kontakt

HÖGaktuellt tar pulsen
på ny medarbetare: 

Lena Berglund
Marknadsassistent

Layher AB
Box 2015
SE-194 02 Upplands Väsby

Besöksadress: Hästhagsvägen 6
Tel 08-590 955 00
Fax 08-590 955 50 (kundtj)
Fax 08-590 955 10 (adm)

Avdelningskontor i Göteborg
von Utfallsgatan 24
SE-415 05 Göteborg
Tel 031-65 52 50, Fax 031-65 52 51

Avdelningskontor i Staffanstorp
Västanvägen
SE-245 42 Staffanstorp
Tel 040-44 54 10, Fax 040-44 54 70

Avdelningskontor i Kløfta
Myrvangveien 3
N-2040 Kløfta
Tel +47 63 92 99 20, Fax +47 63 92 99 21

info@layher.se  www.layher.se
info@layher.no  www.layher.no

Produktion: Inspirera Reklambyrå, Upplands Väsby

Vårt motto är att vara tillgängliga för dig
oavsett när och var du behöver oss! Därför
har vi gjort det enklare för våra sydkunder
att besöka oss. Vi är nu på plats i de nya
lokalerna i Staffanstorp, drygt en mil öster
om Malmö.

Allt är klart och vi känner oss redan 
hemmastadda. Depåansvarige i Staffans-
torp, Karl Larsen, uppskattar att han har fått
organisera de nya lokalerna från början. 
Utförandet är gjort med tanke på dina
behov. Förutom att vi finns närmare dig har
vi dessutom alltid personal närvarande.
Våra leveranstider har också kortats på en
del material, då vi i vår nya depå har möjlig-
heter att hålla ett större lager. 

Bara fördelar
Fördelarna med vår flytt är alltså många.
Kunderna tycks redan ha vant sig. Det visar
strömmen av besökare. Många dök också
upp på invigningsfesten tidigt i höstas, då vi
bjöd på mat och visning. 

Hitta hit
Du som ännu inte hittat hit, lättaste sättet är
att köra väg 11 mot Staffanstorp. 
I rondellen svänger du vänster mot Krono-
slätt. Vi finns på Västanvägen i Kronoslätts
företagspark. Du kan
också kontakta 
Karl Larsen på telefon 
040-44 54 10, på mobil
0709-13 29 17 eller 
via mail
karl.larsen@layher.se 

Hjärtligt Välkommen!

Nu når du
oss lätt i
södra Sverige

A Karl Larsen, depåansvarig

Med det här receptet blir det nästan lika enkelt
att bygga ett pepparkakshus som att sätta ihop
en Layherställning. Dessutom blir det så gott,
när det är dags att äta huset!

150 gram smör
5 dl socker
2 dl sirap
2 dl vatten
1 matsked kanel
1 matsked ingefära
1 matsked nejlikor
1 matsked bikarbonat
1,7 liter vetemjöl

Smält smöret i en kastrull. Rör samman smör, sock-
er, sirap och vatten. Tillsätt kryddor och bikarbonat.
Arbeta in mjölet. Häll sedan ut degen på bakbordet
och knåda den tills den blir smidig. Sätt in degen i
kylskåpet över natten. 

Kavla ut degen lite tjockare än om du skulle göra
vanliga pepparkakor. Skär ut husdelarna efter egen
mall. Grädda en eller två delar i taget på 250º i unge-
fär 4-5 minuter, eller tills de blivit bruna. Det är viktigt
att de inte är för lite gräddade, eftersom de inte får
mjukna.

När du tagit ut plåten ur ugnen, lägg mallen på
den gräddade pepparkaksdelen och skär försiktigt till
kanterna, så att de blir raka och helt lika mallen. Låt
pepparkaksdelarna stelna medan de är kvar på plå-
ten. När de stelnat kan du lägga upp dem på något
plant underlag.

Hopsättning
Häll strösocker i en stekpanna och låt sockret smäl-
ta på medelstark värme. Sänk sedan värmen, så att

sockret precis håller sig smält utan att koka.
Montera gärna huset på en bit kartong.

Kristyr för garnering
1 äggvita
4 dl florsocker
1/2 tsk ättika

Blanda alla ingredienserna. Om kristyren blir för
tjock, späd med vatten. Blir den för tunn, lägg i mer
florsocker. Kristyren ska vara mycket trögflytande.

Trött på stora byggen? – Gör ditt egna pepparkakshus


